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Wie hybride Microsoft-Strategien in drei mittelstandischen Unternehmen (berzeugen

Lizenzmanagement 2026

Gemeinsam mit dem Microsoft-Lizenzberater VENDOSOFT haben ein Konstruktionsburo,

ein international tatiger Industriebetrieb und ein Elektronikdienstleister sehr unterschiedliche hybride

[T-Strategien entwickelt. Das Spektrum reicht von lokal betriebenen gebrauchten

Hochleistungs-Servern und Office-Lizenzen bis hin zu Linux-basierten Infrastrukturen,

die gezielt mit Microsoft-365-Diensten kombiniert werden.

ir erleben gerade eine Phase, in der
))W Unternehmen ihre bisherigen

Cloud-Entscheidungen neu
bewerteng, sagt Joyce Studier, Lizenzberaterin
bei VENDOSOFT. »Wirtschaftlich geht es
darum Kosten zu sparen. Und pragmatisch
um die Frage, welche Workloads in die Cloud
gehodren und welche nicht.« Die Antwort fallt
selten schwarz-weift aus. Wahrend Kommuni-
kation, Video-Conferencing oder mobiles
Arbeiten hervorragend cloudbasiert funktio-
nieren, sprechen Kosten, Performance oder
Compliance weiterhin fir lokale Systeme.

430.000 Euro Einsparung. Jahrlich. Das zeigt ein
VENDOSOFT-Kunde aus dem Allgdu. Das
Ingenieurburo arbeitet standortibergreifend
mit grofen Datenmengen: Laserscans,
3D-Modelle, Prufstatiken und Projektarchive
summieren sich inzwischen auf tber 90 Tera-
byte. Mit jedem Bauprojekt werden es mehr.
Die Zusammenarbeit lauft ilber Microsoft 365,
Teams und SharePoint - die Projektdaten
bleiben jedoch bewusst im eigenen Rechenzentrum. Der
Grund ist simpel: Wirtschaftlichkeit. Eine vollstdndige Cloud-
Losung fur die Infrastruktur wére bei diesen Datenvolumina
utopisch teuer gewesen.

Gemeinsam mit VENDOSOFT analysierte das Unter-
nehmen deshalb detailliert, welche Daten permanent mobil
verfugbar sein mussen - und welche lokal wirtschaftlicher
betrieben werden kénnen. Heraus kam eine hybride Archi-
tektur: Microsoft 365 Business Premium fir Kommunikation
und Kollaboration, SQL-Server und sensible Projektdaten
On-Premises. Allein bei der Archivierung spart das Unter-
nehmen mit dieser Lésung jahrlich rund 430.000 Euro.

Joyce Studier,
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Lizenzmanagement
bedeutet heute nicht
mehr nur Einkauf. Es geht
darum, Unternehmen
langfristig handlungsfahig
zu halten - technologisch
und wirtschaftlich.

Microsoft-Lizenzexpertin bei
der VENDOSOFT GmbH

Gleichzeitig bleibt die Datensouverénitat
erhalten. Alle Microsoft-365-Daten werden
zusatzlich lokal gesichert, kritische Systeme
gespiegelt. Selbst bei Cloud- oder Internet-
ausfillen bleiben zentrale Daten verfugbar.

Mit Gebrauchtsoftware sechsstellige Summen
sparen. Diese Risikobetrachtung spielt
inzwischen bei vielen mittelstindischen
Unternehmen eine Rolle. »Hybride Struk-
turen sind darauf eine sinnvolle Antwort,
sagt Joyce Studier. Und sie sind kein Ruck-
schritt. »Im Gegenteil: Hybride Modelle
erlauben Unternehmen, Cloud-Dienste
gezielt zu nutzen und gleichzeitig die Kont-
rolle uber sensible Systeme und Kosten zu
behalten.«

Bei einem weiteren Kunden fihrte
genau diese Analyse zu einer bewussten
Hybridstrategie. Das international produ-
zierende Unternehmen priufte 2024 den
Wechsel auf Microsoft 365. Eine interne
Analyse zeigte jedoch: Die meisten Mit-
arbeitenden nutzten Office lediglich fur Outlook und ein-
fache Standardanwendungen. Ein vollstindiger Wechsel in
die Microsoft-Cloud hétte rund 150.000 Euro jahrlich
gekostet. Das gefiel dem IT-Leiter auch aus diesem Grund
nicht: »Friaher haben wir Office-Pakete gekauft und wussten:
Danach gehort die Software uns. Mit 365 ist das anders. Da
zahlt man sehr viel Miete - und es gehort einem nichts.« Er
fragte Joyce Studier um Rat. Der lautete auf lokal installierte
Office-Lizenzen - konkret gebrauchte Office-2024-LTSC-
Lizenzen von VENDOSOFT. Kostenpunkt: 74.000 Euro ein-
malig statt der jahrlich wiederkehrenden Abogebiihren in
Hoéhe von 150.000 Euro!
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Jenseits der Microsoft-Bubble.
Hybrid bedeutet nicht automa-
tisch »Microsoft-only«. Mittelstdn-
dische Unternehmen fragen zuneh-
mend nach offenen Plattformen, die sie

unabhangiger von Preisentwicklungen, Lizenzan-
derungen und technologischen Abhédngigkeiten aufstellen.
Auch bei dieser Bewertung begleitet VENDOSOFT. Jungstes
Beispiel: Ein Industrieunternehmen mit rund 450 PC-
Arbeitspldatzen und weltweiter Infrastruktur, das seine IT seit
Jahren hybrid betreibt: Linux-basierte Serverlandschaften,
virtualisierte Windows-Systeme, Microsoft 365 fir Kommu-
nikation und Teams sowie lokal gesicherte Datenbestande.
Gleichzeitig wird dort inzwischen zusatzlich Nextcloud ein-
gesetzt — nicht als kompletter Ersatz, sondern als bewusste
Erginzung zum Microsoft-Okosystem. »Weil Unternehmen
wieder mehr Entscheidungsfreiheit zurickgewinnen
mochten, betrachten wir heute viel starker die gesamte Archi-
tektur und nicht nur die Moéglichkeiten, die Microsoft bietet«,
sagt Joyce Studier.

Das bedeutet nicht, Microsoft vollstindig zu ersetzen.
Vielmehr geht es darum, Systeme gezielt zu kombinieren:
Cloud-Dienste dort, wo sie echten Mehrwert schaffen, lokale
Strukturen dort, wo Kosten, Datenhoheit oder langfristige
Planbarkeit wichtig sind - und ergédnzende Plattformen dort,
wo sie Unternehmen unabhéngiger machen. Die Herausfor-
derung? Besteht hdufig in der Lizenzlogik. Besonders bei vir-
tualisierten Windows-Umgebungen oder Terminalserver-
Szenarien wird Microsoft-Lizenzierung komplex. Genau dort
begleitet VENDOSOFT mit jahrelanger Erfahrung. Denn ent-
scheidend ist die Fahigkeit, alle Welten intelligent mitein-
ander zu verbinden - wirtschaftlich, technisch und organisa-
torisch.

www.vendosoft.de | info@vendosoft.de
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