DER CLOUDKOSTENZUSCHUSS

Der Verkauf freiwerdender Microsoft-Lizenzen finanziert den Umstieg auf Office 365.
Silver Microsoft Partner VENDOSOFT erklart, wie Unternehmen bis zu 60 % der Kosten

sparen kdnnen. voN BJGRN ORTH

DEN WERT GEBRAUCHTER
SOFTWARE KENNEN

In nahezu jedem grofleren Unternehmen schlummern brach lie-
gende Software Assets. Sie entstehen, wenn Geschiftsbereiche
outgesourced oder Abteilungen verkleinert werden. Sie entstehen
neuerdings in immer groflerem Stil — tiberall dort, wo der Soft-
ware-Bezug auf Cloud-Modelle umgestellt wird. In den meisten
Unternehmen fehlt jedoch das Bewusstsein, dass die obsolet wer-
denden On-Premise-Lizenzen hohe Vermogenswerte darstellen.

Deshalb hat sich die VENDOSOFT GmbH auf die Fahnen
geschrieben, Firmen auf ihrem Weg in die Cloud zu beraten.
Denn was die meisten IT-Héuser in diesem Zusammenhang un-
erwéhnt lassen: Es gibt einen Zweitmarkt fiir ausgediente Soft-
ware. Dort werden Adobe, Office, Visio oder Project, Microsoft
Server und deren Zugriffslizenzen zu lukrativen Preisen gehan-

IT-Budgets aufstocken

Durch den Verkauf brachliegender Softwarelizenzen!

Orth, Geschiftsfithrer der VENDO-
SOFT GmbH. Diese Bestinde kauft
der Reseller auf und fiithrt sie dem Ge-
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brauchtsoftware-Markt zu.

KEIN RISIKO
BEIM SOFTWAREVERKAUF

Das Prozedere stellt sich fiir veriu- BJORN ORTH
f8ernde Unternehmen denkbar ein-  Geschaftsfiihrer
der VENDOSOFT GmbH

fach dar, denn als Erstbesitzer liegt
der Aufwand lediglich in der Deins-
tallation der Lizenzen auf den eigenen
Rechnern und der Ubergabe der Original-Datentriger an VEN-
DOSOFT. Wichtig zu wissen ist, dass der Verkauf gebrauchter
Software herstellerkonform und rechtssicher ist. Dafiir sorgten
in den Jahren 2012 und 2013 Urteile des
Européischen Gerichtshofs sowie des
Bundesgerichtshofs. Microsoft oder Ad-
obe miissen iiber die Wiederverwertung
durch Dritte nicht informiert werden.
Als Silver Microsoft Partner berdt VEN-
DOSOFT kompetent iiber die Rechte-
P— tibertragung der Altlizenzen. Dasselbe
gilt fiir Adobe-Software, fiir die VEN-
DOSOFT Certified Reseller ist. Nach
eingehender Priifung — unter anderem
durch unabhangige Wirtschaftsprifer —
erfolgt eine Verifizierung. Damit sind ei-
ne rechtmiflige Ubertragung der Lizenz-
rechte und die Korrektheit der Lieferkette
garantiert und der Verkaufer erhilt den
vereinbarten Betrag ausgezahlt.
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Gebrauchte Software refinanziert 40-60 % der initialen Cloud-Kosten.

delt. Verkauft ein Unternehmen seine Altbestdnde an den Ge-
brauchtsoftware-Héndler, kann es - je nach Version und Sup-
portlaufzeit — 40 bis 60 Prozent der im ersten Jahr anfallenden
Cloud-Kosten refinanzieren.

»Nach einem Beratungsgespréch iiber unseren Cloudkosten-
zuschuss stellen viele IT-Leiter fest, dass der Wechsel Software im
Wert von etlichen zehntausend Euros freisetzt, berichtet Bjorn

www.digitalbusiness-cloud.de

© Beratung zum Cloudkostenzuschuss leisten die
Microsoft Licensing Professionals von VENDOSOFT
unverbindlich und kostenfrei unter:

Tel: +49.8143.99694-0

www.vendosoft.de/cloud
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