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EXTRA | MASCHINEN- UND ANLAGENBAU

Softwarekosten drastisch reduzieren

S0 macht es der
Anlagenbauer KIESELMANN

Die KIESELMANN GmbH zahlt zu den fuhrenden Herstellern von Fluidtechnik. Sieben Gesellschaften entwickeln

und fertigen im baden-wiirttembergischen Knittlingen Prozessarmaturen und Anlagen aus Edelstahl. Vom deut-

schen Produktionsstandort aus gehen die Anlagen und Komponenten in die ganze Welt. Dass an den 350 PC-

Arbeitsplatzen IT-seitig alles reibungslos lauft - ohne dass die Kosten explodieren - darum kimmert sich ein Team

aus ERP- und IT-Sicherheitsspezialisten, Microsoft-Lizenzverwaltern und Administratoren.

rgendwann mussten bei KIESELMANN die Office-2010-

Pakete ersetzt werden. Ein teures Unterfangen; deshalb

machte Teamleiter Lars Bickel den Vorschlag, unter-
nehmensweit auf gebrauchte Software zu gehen. Dagegen gab
es zundchst Vorbehalte. Doch Bickel versicherte der Geschafts-
leitung und den Kolleginnen und Kollegen: »Bei fiktiver Ware
wie Softwarelizenzen gibt es keinen Verschleif. Die kann man
wirklich gebraucht kaufen.« Naturlich rechtskonform und
Audit-sicher. Also sah man sich nach seriésen Handlern um -
und kam auf VENDOSOFT, einen Anbieter, der die Lizenzen
neu, gebraucht und im CSP-Programm vertreibt. »Die sind
Microsoft Solutions Partner. Fir uns ein Zeichen von Seriositét. «

245.000 Euro gespart. Lars Bickel hat frither selbst Microsoft
Audits durchgefuhrt, daher fiel ihm die Kompetenz von
VENDOSOFT positiv auf. »Heute kénnte ich das zwar nicht
mehr, weil der Hersteller die EULA zu schnell und stark dndert.
Aber bei unserem Ansprechpartner Markus Seirer habe ich
gleich gemerkt: Der hat Ahnung!«

Eine Anforderung an VENDOSOFT lautete: Die Office-
Upgrades so gunstig wie moglich vornehmen. »So guinstig wie
moglich, das sind bei gebrauchter Software die dlteren Ver-
sionens, erklart der Microsoft Licensing Professional Markus
Seirer. Zum damaligen Zeitpunkt war das Office 2013 und lag
85 (1) Prozent unter Neupreis. Die erste Bestellung nahm
KIESELMANN noch zaghaft vor: Im 5er-Pack kaufte man die
Lizenzen. »Wir wollten testen, ob die Keys funktionieren und
mussten auch intern das Verstdndnis schaffen, dass gebraucht
keinen Beigeschmack hat.« Die Bedenken waren schnell aus-
gerdumt - weil alles reibungslos funktionierte, weil die
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Dokumentation und Rechtetibertragung tiberzeugte und weil
das Unternehmen sehr viel Geld gegentiber neuen Lizenzen
sparte.

SQL und Exchange Server gebraucht besonders giinstig. KIESEL-
MANN stattete innerhalb kurzester Zeit sdmtliche seiner
Computerarbeitspldtze mit Gebrauchtsoftware aus. Als der
Support fur Office 2013 endete, kam flachendeckend 2016. Es
folgten die »grofien Klopper«, wie es Lars Bickel nennt: Micro-
soft SQL und Exchange Server, die gebraucht besonders hohe
Einsparungen brachten. »Monetar bewegen wir uns immer
am unteren Ende der supporteten Produkte«, erklart er die
Einkaufsstrategie. »Office 2016 und 2019 beispielsweise werden
beide bis Oktober 2025 supported. Indem wir die éltere Ver-
sion kaufen, profitieren wir von den giinstigsten Preisen.« Es
gibt auch Ausnahmen - weil manche Anwendungen sensibler
sind oder héhere Anforderungen haben. Und natirlich wird
bei einer Umstellung darauf geachtet, die Software moglichst
lange nutzen zu kénnen. Dann kommt auch mal die vorletzte
Version in Frage. Jedoch nie die aktuelle oder die Microsoft
Cloud. Eine Strategie, die aufgeht: Bei einem Einkaufsvolumen
von 70.000 Euro sparte KIESELMANN tber die Jahre satte
245.000 Euro an Lizenzkosten. ]|

Angelika Muhleck,
IT-Fachjournalistin
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Das Ziel:

= Microsoft Office kostenglnstig upgraden
m1 Dabei Audit-sicher lizenziert sein

Die Losung:

I Gebrauchte Microsoft-Lizenzen

= Anfangs Office mit Downgrade-Recht
1 Spater: Windows Server Standard + Datacenter
= Client Access Licenses

m: Exchange Server fur alle Standorte
=1 SQL Server

=1 MS Project + MS Visio

Die Vorteile:

m! Kostenersparnis: 245.000 Euro”
(bei 70.000 Euro Einkaufsvolumen)

=1 Kostenfokussierte Lizenzberatung durch
VENDOSOFT

= Rechts- & Audit-sichere Lizenznachweise
*verglichen mit Neukauf
Der Anlagenbauer KIESELMANN ist

kein Einzelfall. Mehr Beispiele unter:
www.vendosoft.de/casestudies

So wie bei KIESELMANN sind vielen
Maschinen- und Anlagenbauern die Features
eines neuen Office-Pakets nicht hunderte
Euro im Jahr wert. Gebraucht gekauft
kommt Office einfach am glinstigsten! «

Markus Seirer ist einer von sieben Microsoft-zertifizierten
Beratern der VENDOSOFT GmbH, die Unternehmen
sicher und glinstig mit Lizenzen ausstatten.
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