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Selbstbestimmt durch Gebrauchtsoftware

[eit, Geld und Nerven sparen

Mitsubishi HiTec Paper Europe GmbH will die IT selbstbestimmt verwalten und eine Cloud-Anbindung bringt keinen Mehr-
wert. Daher kann der Spezialpapierhersteller mit gebrauchten On-Premises-Microsoft-Lizenzen 60 Prozent Kosten sparen.

sche Tochter von Mitsubishi Paper Mills Ltd. aus Japan,
einem weltweit fihrenden Spezialpapierhersteller. Das
Bielefelder Unternehmen produziert Thermo-, Inkjet-,
Etiketten- und Verpackungspapiere fur den globalen Export.

D ie Mitsubishi HiTec Paper Europe GmbH ist eine deut-

Indem wir auf giinstigere Einzel-
Volum'enllzenzvgrtrage u kostsplellg. Stefan Dtie ist hlgr lizenzen und OEM-Produkte wechselten,
gemeinsam mit seinen Kolleginnen und Kollegen fur die . .
IT-Systeme und Netzwerke verantwortlich. Sie statten etwa wollten wir unsere IT-Kosten reduzieren.
400 Arbeitsplatze der insgesamt 732 Beschéftigten mit Weil auch das DFEiS“Ch unattraktiv
Betriebssystemen und Anwendungssoftware von Microsoft .

aus und betreuen die entsprechenden Server-Landschaften. Wurde’ setzen wir hEUte gEbraUChte
Den meisten Mitarbeitenden wird noch ein Zweitgerat fur Software ein_

mobiles Arbeiten zur Verfugung gestellt und auch externe
Vertriebsbetreuer mussen an die vorhandenen Systeme
angebunden werden. Der stetig wachsende IT-Bedarf sum-
mierte sich. Irgendwann wurden die Volumenlizenzvertrage,
die man lange Zeit mit Microsoft unterhielt, zu kostspielig.

Stefan Due, IT-Systeme & Netzwerke,
Mitsubishi HiTec Paper Europe GmbH

Gebrauchte Lizenzen 60 % giinstiger. >wir versuchten die Kosten
zu reduzieren, indem wir auf giunstigere Einzellizenzen ein-
schlieflich OEM-Produkten wechselten«, erzihlt Stefan Due.
‘Weil auch das preislich unattraktiv wurde, dachte die IT-Ab-
teilung 2018 erstmals Uber gebrauchte Software nach. Eine
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Recherche der seridosen Anbieter fuhrte zur VENDOSOFT
GmbH. Zunéchst testete man den Microsoft Solutions Partner
mit dem Kauf gebrauchter Windows Server. Das bewédhrte
sich und so kamen DataCenter, RDS Terminal Server und
Exchange Server samt Zugriffslizenzen hinzu. Uber einen
Zeitraum von nur drei Jahren sparte das Unternehmen mit
Gebrauchtsoftware mehr als 75.000 Euro gegeniiber neuen
Microsoft Kauflizenzen ein - ganze 60 Prozent.

Rechtlich ist alles korrekt. Audit-sicher und Microsoft-kon-
form lizenziert zu sein empfindet Stefan Diie als »ein Thema
fur sich«. Ihm geht es, wie wohl vielen IT-Administratoren:
Das Tatigkeitsfeld ist zu umfassend, um die komplexen
Lizenzbestimmungen bis in jedes Detail kennen zu kénnen.
Zumal sich diese stetig dandern. Deshalb ist er froh, in
VENDOSOFT einen Anbieter gefunden zu haben, der die
Mitsubishi HiTec Paper Europe GmbH in diesem Punkt berét.

»Unsere Ansprechpartnerin ist immer auf dem
neuesten Stand, beachtet die Kompatibilitdt zu den beste-
henden Systemen an unseren Standorten, und weif}, wie
welches System lizensiert werden muss«, sagt Herr Due
begeistert. Sich so auf die Empfehlung eines Software-Pro-
viders verlassen zu kénnen, spart dem IT-Verantwortlichen
eine Menge Zeit, Geld und Nerven.

Das Ziel:
Teure Volumenlizenzvertrage mit Microsoft abldsen

Kosteneinsparung bei der Software-Beschaffung

Rechts- und herstellerkonforme Lizenzierung fur
400 Computerarbeitsplatze

Optimaler Einsatz der jahrlichen IT-Budgets

Die Losung:

Seit 2018 bezieht Mitsubishi HiTec Paper Europe
u.a. gebrauchte Microsoft-Lizenzen iber den Reseller
VENDOSOFT. Gebraucht im Einsatz sind u.a.:

Datacenter

RDS Terminal Server
Exchange Server 7 1
Windows Server /N
Zugriffslizenzen (CAL) V

Der Kundennutzen:
Einsparungen in Hohe von etwa 75.000 Euro

Optimale & Audit-sichere Lizenzierung
Einsatz stabil laufender Software-Versionen

Gewahrleistung der Kompatibilitat zu
bestehenden Systemen

Microsoft-konforme Lizenzberatung
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Unser Ziel ist die
optimale Lizenzierung
unserer Kunden. Mit
gebrauchter Software
gelingt dies zum
niedrigsten Preis.

Joyce Studier ist Microsoft-
Lizenzberaterin und
SAM-Professional beim

M Gebrauchtsoftware-
\ Spezialisten
VENDOSOFT GmbH

Volle Funktionalitit. Fur joyce Studier, SAM-Professional und
Cloud-Expertin bei VENDOSOFT, ist dieser Kunde ein Para-
debeispiel fur den Einsatz gebrauchter Software. Wie in
vielen Betrieben ist auch hier nicht die allerneueste Version
eines Microsoft-Programms entscheidend. Wichtiger sind
Funktionalitét, Zuverléssigkeit und geringe Kosten. All das ist
mit gebrauchten Lizenzen gegeben. Studiers Kunden
schitzen es, eine bewahrte Software mit aktuellem Funkti-
onsumfang fur weniger als die Hélfte des Neupreises zu
erwerben. »Das verschafft Unternehmen nicht zuletzt einen
‘Wettbewerbsvorteil, sagt die Lizenzberaterin.

Volle Kontrolle oder hybrid. Kunden wie der Spezialpapierher-
steller, die ihre IT selbstbestimmt verwalten mo6chten und
denen Cloud-Anbindungen keinen Mehrwert bringen, sind
mit gebrauchten On-Premises-Lizenzen optimal ausge-
stattet. Auch preislich. Wer M365 benétigt, aber Sicherheits-
bedenken hat, den beridt VENDOSOFT bei der optimalen
Strategie. Oft macht es Sinn, Exchange und Sharepoint
Server on-prem zu betreiben und maximal vielen Mitarbei-
tenden auch die Office-Pakete als On-Premises-Software
bereitzustellen. Bei Windows Servern sind Kauflizenzen
ohnehin gang und géabe, da sie nur uber Azure buchbar sind,
nicht aber Gber M365. »Die sind gebraucht gekauft auch noch
unschlagbar giinstig!«, freut sich Joyce Studier.

Ihr Rat ist deshalb, nur die Mitarbeiter und Server tiber
die Microsoft NCE-Programme anzubinden, fur die das
unbedingt notwendig ist. Studier und ihre Kolleg*innen ent-
wickeln ausgefeilte hybride IT-Infrastrukturmodelle, die
migrierende Unternehmen vor teuren Abogebihren
bewahren. Denn neben allen Sicherheitsaspekten ist es das,
was sie fur ihre Kunden wollen: »Die optimale Microsoft-
Lizenzierung zum besten Preis.«
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